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Монгол Улсын худалдааг дэмжих Европын Холбооны (ТРАМ) төсөл 
Экспортонд бэлэн эсэхийг тодорхойлох аргачилал: ТА ЭКСПОРТОНД БЭЛЭН ҮҮ? 
 (Хувилбар 2.0 30.06.2020)

Экспортын чиглэлээр бизнесээ эхлүүлэх гэж байгаа эсвэл экспортоо нэмэгдүүлэхийг хүсэж байгаа Монголын компаниудад зориулан энэ аргачилалыг боловсруулсан болно. Гадаадын ямар ч орны зах зээл рүү экспорт хийхэд хэрэгтэй мэдээлэл байх боловч зарим нь  Европын Холбооны (ЕХ) зах зээл рүү гарах экспорттой холбоотой онцлог зүйл багтсан байгаа. 
Гадаад зах зээл рүү гарах бэлэн байдлын түвшинг тодорхойлоход энэ аргачилал танд туслана. Экспортын бизнес эхлэх эсвэл экспортыг нэмэгдүүлэхийг хүсвэл эхлээд өөрийн хэрэгцээ ба бололцоог урьдчилан үнэлэхэд үүнийг ашиглана.   
Монголын олон компани экспортлохыг хүсэж байгаа боловч энэ үйл явц хэтэрхий түвэгтэй гэж боддог, эсвэл яаж эхлэхээ мэддэггүй. Та бүгдэд МҮХАҮТ нь худалдааны баримт бичигтэй танилцуулах, сургалт хийх, зөвлөгөө өгөх, зохих ном хэвлэмэл материалаар хангах гэх мэт экспорттой холбоотой үйлчилгээ үзүүлж туслана.  Эдгээр үйлчилгээг та МҮХАҮТ-д ирж авах эсвэл www.mongolchamber.mn сайтаас онлайнаар авч болно. Үүнээс гадна худалдааны яармагт оролцуулж зах зээл рүү нэвтрэх, ЕХ-ны зах зээлд барааг баталгаажуулж бүртгүүлэх гэх мэтээр ТРАМ төсөл зарим барааг ЕХ-ны зах зээл рүү гарахад тусалж байна. 

Экспортын бэлэн байдлыг тодорхойлох аргачлалыг яаж ашиглах вэ?
Энэ аргачилал нь таны экспортонд бэлэн байдлыг тодорхойлох логик дараалал бүхий 15 асуултаас бүрдэнэ. Та эдгээр асуултанд “Тийм” эсвэл “Үгүй” гэж хариулж болно. “Тийм” гэж хариулвал өөрийн экспортын бэлэн байдлыг тодорхойлох дараагийн асуулт руу шууд шилжинэ.  Хэрэв “Үгүй” гэж хариулвал танд нэмэлт мэдээлэл өгч цаашид юү хийх, ямар шийдвэр гаргахыг зөвлөнө.  Тэгээд үнэлгээний дараагийн шат руу явна. Ийм шат дараалсан аргаар энэ аргачилыг ашиглан та экспорт эхлэх эсвэл экспортоо өргөжүүлэх шийдвэрээ гаргахад тус дөхөмтэй. 
А1: Та Монголдоо нэг эсвэл нилээд олон бүтээгдэхүүн амжилттай борлуулж чадаж байгаа юу?
	ТИЙМ 
	ҮГҮЙ

	Монголдоо бүтээгдэхүүнээ амжилттай борлуулж байгаа бол экспортын зах зээлд мөн амжилттай байх бололцоотой. Амжилтай байх магадлалаа бататгахын тулд экспортын төлөвлөгөө боловсруулж болно.  

Энд дарж 2-р асуулт руу шилжинэ үү.

	Монголын зах зээлд таны бүтээгдэхүүн танигдаагүй бол эхлээд дотооддоо амжилт олохын төлөө хүчээ төвлөрүүлвэл танд илүү ашигтай байж мэднэ. Мөн ирээдүйд экспортонд бүтээгдэхүүнээ гаргахыг хүсэж байгаа бол экспортын төлөвлөгөө боловсруулж болно. 
Энд  дарж 2-р асуулт руу шилжинэ үү.


А2: Танай компани экспортыг амжилттай болгох зорилго ба стратеги бүхий төлөвлөгөөтэй юү эсвэл ийм төлөвлөгөө боловсруулж байна уу?  
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Хэрэв экспортын төлөвлөгөөтэй бол та амжилтанд хөтлөх анхны алхам хийжээ.
Энд байршуулсан экспортын төлөвлөгөөний загвартай өөрийн төлөвлөгөөгөө харьцуулахад ер илүүдэхгүй. 

Энд дарж 3-р асуулт руу шилжинэ үү.


	Олон компани гадаадын зорилтот зах зээлийн шаардлагыг харгалзахгүй, эдгээр зах зээл рүү яаж үр ашигтай нэвтрэх тухай  ямар төлөвлөлт хийхгүй экспортыг хийх гэж оролддог. Экспортын төлөвлөлгөөгүйгээр ашигтай боломжуудыг бүрэн ашиглаж чадахгүйд хүрэх магадлалтай. Иймд энд байршуулсан зааврын дагуу өөрсдийн экспортын төлөвлөгөөг сайтар боловсруулна уу. 
Энд дарж 3-р асуулт руу шилжинэ үү.



А3: Та боломжит экспортын зах зээлийг тодорхойлсон уу?
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Экспорт бизнесээ амжилттай болгохын тулд та дараагийн алхмаа хийлээ. Судалгааны ажлынхаа үр дүнг шалгахын тулд зорилтот зах зээлийг тодорхойлох гэсэн заавартай харьцуулж үзнэ үү. 
Шинээр нэмэлт зах зээл олоход энэ заавар тусалж магад.  
Энд дарж 4-р асуулт руу шилжинэ үү.


	Экспортын оролдлогуудыг хамгийн их үр ашигтай байлгахын тулд хамгийн найдвар бүхий зах зээл рүү чиглүүлэх ёстой.
Экспортын зах зээлээ сонгох зааврыг уншиж ямар ажил хийх талаар мэдээлэл энд дарж үзнэ үү. 

Энд дарж 4-р асуулт руу шилжинэ үү.




А4: Экспортын зах зээл рүү гарахад таны нөөц үйлдвэрийн хүчин чадал хангалттай юу?
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Энэ бол сайн мэдээ байна, гэхдээ гадаад зах зээл дээр амжилт олвол үйлдвэрийн хүчин чадлаа цаашид нэмэх шаардлага урган гарна. Гадаад хэрэглэгчдийн өсөн нэмэгдэж байгаа эрэлтийг танай компани хангаж чадах уу? 
Хүчин чадлаа өргөжүүлэхийн тулд танд  санхүүжилт хэрэгтэй болох байх. Монголын арилжааны банкууд экспорттой холбоотой зээлийн хөтөлбөрүүд хэрэгжүүлж байгаа эсэхийг судална уу. 

Энд дарж 5-р асуулт руу шилжинэ үү.
	Гадаад зах зээлд борлуулалт хийхийн тулд хүний нөөц, талбай, тоног төхөөрөмж зэргийг нэмэх шаардлага танд тулгарч болно. Экспорт хийж эхлэх эсвэл экспортоо өргөжүүлэхээс өмнө бизнесдээ хөрөнгө оруулалт хийх шаардлагатай болно. Гадаад хэрэглэгчдийн хэрэгцээг хангахын тулд  өөрийн үйлдвэрийн хүчин чадлаа нэмэх үүднээс Монголын арилжааны банкууд экспорттой холбоотой зээлийн хөтөлбөрүүд хэрэгжүүлж байгаа эсэхийг судална уу.
Энд дарж 5-р асуулт руу шилжинэ үү.


А5: Таны бүтээгдэхүүн зорилтот гадаад зах зээлийн стандарт ба бусад хууль журмын шаардлагыг хангаж байгаа юу?
	ТИЙМ
	NO

	Таны бүтээгдэхүүний хувьд зорилтот гадаад зах зээл дээр тодорхой стандарт ба хуулийн шаардлага тавигдаж болно. Эдгээр шаардлагуудыг хангахын тулд та бүтээгдэхүүнээ өөрчлөх хэрэг гарч болно. Нэмэлт мэдээлэл авахын тулд “Экспортонд бүтээгдэхүүнээ бэлдэх” зааврыг энд үзнэ үү. 
Энд дарж 6-р асуулт руу шилжинэ үү.

	Экспортын зорилтот гадаад зах зээл дээр  бүтээгдэхүүний хувьд ямар нэгэн стандарт ба бусад шаардлагууд журамласан  байж таарна. Эдгээрийг та хангах ёстой. Энэ талаар илүү мэдэхийг хүсвэл “Экспортонд бүтээгдэхүүнээ бэлдэх” гэсэн зааврыг энд дарж үзнэ үү. 
Энд дарж 6-р асуулт руу шилжинэ үү.




А6: Танай компани зорилтот гадаад зах зээлд маркетингийн үйл ажиллагааг идэвхтэй явуулахад хэрэгцээт санхүүгийн эх үүсвэртэй юу?
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Сайхан мэдээ байна. Гадаад орон руу нисэх тийз худалдан авах, олон улсын яармагт оролцох, зах зээлийн судалгаа хийх, гадаад зах зээлд маркетингийн үйл ажиллагаа явуулах талаар сургалт хийх зэрэг зардлыг танай компани төлж чадах нь их чухал. 
Энэ зорилгоор нэмэлт санхүүжилт хүсвэл Экспортыг Дэмжих Төслийн  (www.edp.mn) сайтруу орж эсвэл 7013 0582 утас руу залгаж тодруулаарай.

Энд дарж 7-р асуулт руу шилжинэ үү.


	Гадаад зах зээл судлахын тулд гадаад орон руу нисэх тийз худалдан авч олон улсын яармагт оролцох, зах зээлийн судалгаа хийх, гадаад зах зээлд маркетингийн үйл ажиллагаа хэрхэн явуулах талаар сургалт авах зэрэг зардлыг танай компани гаргаж чадахгүй байгаа нь хүндрэл үүсгэж болно. Энэ зорилгоор нэмэлт санхүүжилт байгаа эсэхийг Экспортыг Дэмжих Төслийн  (www.edp.mn) сайт руу орж эсвэл 7013 0582 утас руу залгаж тодруулаарай
Энд дарж 7-р асуулт руу шилжинэ үү.



А7: Гадаад зах зээлийн импортын шаардлага болон гадаад орны хэрэглэгчийн сонирхлыг хангахын тулд та бүтээгдэхүүнийхээ орц ба баглаа боодлоо  шинэчилэх хүчин чадалтай юу?
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Зорилтот гадаад зах зээлийн өрсөлдөөнийг та ялж чадах юм байна. Гэхдээ илүү олон санаа, мэдээлэл авахын тулд “Зах зээл рүү нэвтрэх стратегийн төлөвлөгөө” тухай зааврыг уншихад илүүдэхгүй. 
Энд дарж 8-р асуулт руу шилжинэ үү.



	Ямар бүтээгдэхүүнээ гадаад орон руу гаргахаа шийдэх ба түүнийгээ тухайн зах зээлийн шаардлага хэрэгцээнд нийцүүлэн бэлдэнэ. Бараа бүтээгдэхүүнээ гадаад орны худалдан авагчийн хүсэл сонирхол мөн тухайн зах зээлийн хууль журмын шаардлагын  дагуу  өөрчлөх шаардлагатай болдог. “Зах зээл рүү нэвтрэх стратеги” зааврыг уншиж мэдээлэл авна уу.

Энд дарж 8-р асуулт руу шилжинэ үү.


А8: Танай компани өөрийн бараа бүтээгдэхүүндээ оюуны өмчийн хамгаалалтыг Монгол ба гадаад оронд хийсэн үү?
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Сайн байна. Гэхдээ гадаадад оюуны өмчөө бүртгүүлж хамгаалахтай холбоотой ямар нэгэн асуудал байвал “Оюуны өмчийн эрх”  зааврыг үзнэ үү. 
МҮХАҮТ-ын Хэрэглэгчийн Үйлчилгээний Газартай холбогдож нэмэлт мэдээлэл зөвлөлгөө аваарай. Утас:   (+976)-11-310396 эсвэл и-мейл patenttmbur@mongolchamber.mn ба duurenjargal@mongolchamber.mn
Энд дарж 9-р асуулт руу шилжинэ үү.



	Монголд оюуны өмчийн эрхийг бүртгүүлсэн ч энэ хамгаалалт шууд гадаад оронд автоматаар шилжинэ гэсэн үг биш.
Оюуны өмчийг хулгайлахаас урьдчилан сэргийлэхийн тулд эхлээд экспорлохоос өмнө энэ талаар судлаарай. “Оюуны өмчийн эрх” зааврыг уншихаас гадна МҮХАҮТ-ын Хэрэглэгчийн Үйлчилгээний Газартай холбогдож нэмэлт мэдээлэл зөвлөлгөө аваарай. Утас:   (+976)-11-310396, и-мейл patenttmbur@mongolchamber.mn;  duurenjargal@mongolchamber.mn
Энд дарж 9-р асуулт руу шилжинэ үү.



А9: Танай компани гадаад орон руу хэрхэн бараагаа ачуулах, олон улсын тээвэр зуучийг сонгох, экспортлох орны гаалиар бараагаа мэдүүлэх талаар мэдэж  байгаа юу?

	ТИЙМ 
	ҮГҮЙ

	Амжилттай экспорт хийхийн тулд барааны баглаа боодол, шошго, экспортын баримт бичиг, даатгалын талаар мэдлэгтэй байгаа нь сайн хэрэг. “Тээврийн зуучлал”-ын талаар зааврыг эндээс уншиж болно.   
Энд дарж 10-р асуулт руу шилжинэ үү.


	Бараа бүтээгдэхүүнээ экспортонд ачуулахдаа шаардагдах барааны баглаа боодол, шошго, экспортын баримт бичиг, даатгалын талаар мэдлэгтэй байх ёстой.  Тээвэрлэлттэй холбоотой мэдээлэл, тээвэр зуучийн компанийн үйлчилгээ зэргийн талаар мэдээлэл энд дарж  авч болно. 
Энд дарж 10-р асуулт руу шилжинэ үү.



А10: Худалдааны түншүүдтэйгээ хийх арилжааны гэрээг үр дүнтэй ба хялбар тохирохын тулд   олон улсын худалдааны ИНКОТЕРМ стандарчлагдсан нөхцлүүдийн талаар мэдэх үү? 

	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Гадаад худалдааны гэрээг хялбар ба үр ашигтай болгодог стандарчилагдсан ИНКОТЕРМ-ыг мэддэг тань их сайн байна. 
2019 онд шинэчлэглсэнийг мэдэх үү? 
. 
Энд дарж “Шинэ ИНКОТЕРМС 2019” зааврыг үзнэ үү. 
 Энд дарж 11-р асуулт руу шилжинэ үү.
	Олон Улсын Худалдааны Танхимаас Бараа худалдах, худалдан авах гэрээнд харилцан тохиролцсон 2 талуудын үүрэг, зардал, эрсдлийн нөхцлүүдийг стандарчилсан байдаг. 
ИНКОТЕРМС-ийн  талаар үзнэ үү. 

Энд дарж 11-р асуулт руу шилжинэ үү.


А11: Танай компани экспортын төлбөрийн аргуудын талаар мэдлэг ба туршлага бий юү?
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Экспортын төлбөрийн аргууд, гадаад худалдан авагч нартаа зээл олгох талаар сайн мэдлэгтэй байх нь таны экспортын амжилтын үндэс юм. 
Энд дарж “Экспортын Төлбөрийн Аргууд”-ын талаар нэмэлт мэдээлэл авна уу. 
Энд дарж 12-р асуулт руу шилжинэ үү.
	Туршлагатай экспортлогч нар экспортын төлбөрийн аргууд, гадаад худалдан авагчдаа зээл олгох хэрэгцээ, худалдан авалт болгоны зээлийг сайн мэдэх нь  экспортыг амжилттай болгоход их нөлөөлдөгийг сайн мэднэ. 
Энд дарж “Экспортын Төлбөрийн Аргууд”-ын талаар нэмэлт зааврыг авна уу. 

Энд дарж 12-р асуулт руу шилжинэ үү.



А12: Танай компани экспортын шаардлага хангасан эсэхэд тавих дотоодын хяналт шалгалтын талаар мэдэх үү?
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Мэддэг бол сайн хэрэг. Гэхдээ таны экспортонд гаргах гэж буй бараа бүтээгдэхүүнд экспортын лиценз хэрэгтэй эсэхийг ойр ойрхон шалгана уу. Гэвч зарим яам, төрийн агентлаг (Хүнс, Хөдөө Аж Ахуй, Хөнгөн Үйлдвэрийн Яам, Мэргэжлийн Хяналтын Газар г.м) зарим төрлийн бараа бүтээгдэхүүнд экспортын зөвшөөрөл шаардах эсэхийг шийддэг.  

Энд дарж “Экспортын шаардлага, хяналт”-ын талаар үзнэ үү.  
Энд дарж 13-р асуулт руу шилжинэ үү.

	Таны бараа бүтээгдэхүүнд экспортын зөвшөөрөл хэрэгтэй эсэхийг шалгана уу.  
Жишээ нь цэргийн зориулалттай ашиглаж болох бараа бүтээгдэхүүн, байгал орчныг хамгаалах хууль журмыг дагуу зөвшөөрөл шаардаж болох юм. 
Зарим яам, төрийн агентлаг (Хүнс, Хөдөө Аж Ахуй, Хөнгөн Үйлдвэрийн Яам, Мэргэжлийн Хяналтын Газар г.м) зарим төрлийн бараа бүтээгдэхүүнд экспортын зөвшөөрөл шаардах эсэхийг шийддэг.  
Энд дарж “Экспортын шаардлага, хяналт”-ын талаар зөвлөмжийг үзнэ үү.  

Энд дарж 13-р асуулт руу шилжинэ үү.



А13: Европын Холбооны орнууд руу экспорт хийхийг хүсэж байгаа бол олон төрлийн бараа бүтээгдэхүүний хувьд импортын татваргүй орохын тулд ЕХ-ны РЕКС системд бүртгүүлэх ёстой гэдгийг та мэдэх үү? 
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Сайн байна. МҮХАҮТ-ын вебсайт-д РЕКС-ийн талаар сүүлийн үеийн мэдээлэл олж авна. Гэхдээ хууль журамд нэмэлт өөрчлөлт орсон эсэхийг  тогтмол шалгаж байна уу. 
 
Энд дарж 14-р асуулт руу шилжинэ үү.
	Та РЕКС системийн талаар дэлгэрэнгүй мэдлэгтэй, сүүлийн үеийн мэдээлэлтэй байх ёстой.  Иймд МҮХАҮТ-ын вебсайт руу энд дарж орно уу.

Энд дарж 14-р асуулт руу шилжинэ үү.


А14: Энэ аргачлалын бүх асуултыг уншаад та арай илүү мэдээлэлтэй болж экспортын чиглэлээр бизнесээ эхлүүлэх эсвэл өргөжүүлэхийг хүсэж байна уу?
	ТИЙМ
	ҮГҮЙ

	Маш сайн байна. Гадаад зах зээлд борлуулалт нэмэгдсэнээс таны бизнест ашгаа шууд өгнө. 
Экспортын бизнесээ цаашид өргөжүүлэхийн тулд МҮХАҮТ-ын Хэрэглэгч Үйлчилгээний Газрын ажилтантай холбогдож экспортын чиглэлээр бүх асуултанд зөвлөлгөө авна уу. 
Энд дарж үйлчилгээний талаар илүү дэлгэрэнгүй мэдээлэл авна уу. 
	Экспорт бол амаргүй бизнес тул танд олон асуултанд хариу аваагүй нээлттэй үлдсэн гэдэг нь ойлгомжтой.   
Экспортын бизнесээ эхлүүлэх эсвэл цаашид өргөжүүлэхийн тулд МҮХАҮТ-ын Хэрэглэгч Үйлчилгээний Газрын ажилтантай холбогдож экспортын чиглэлээр бүх эл асуултанд зөвлөлгөө авна уу. 
Энд дарж үйлчилгээний талаар илүү дэлгэрэнгүй мэдээлэл авна уу.



Дээрх зүйлийг зөвхөн мэдээлэл өгөх зорилгоор тавьсан бөгөөд хууль эрх зүйн чанартай зөвлөмж биш бөгөөд асуудлыг зөв ба бүрэн дүүрэн тавьсан эсэхэд баталгаа байхгүй.
Асуулт байвал МҮХАҮТ-ын Хэрэглэгч Үйлчилгээний Газар-тай холбогдоно уу.
Утас: (+976) 7727 70702-3
И-мейл: export@mongolchamber.mn  


ЕХ-ны ТРАМ төслийн талаар тодруулахыг хүсвэл дараах хаягаар холбогдож болно:
ЕХ-ны ТРАМ төсөл (http://www.tram-mn.eu/) , Утас (+976) 70008160, 
И-мейл Unenburen.Narantsetseg@gopa.de
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